


- - - - - Форма контроля з.е. - Итого акад.часов
Курс 1

Сем. 1 [18 нед] Сем. 2 [18 нед]

Курс 2

Сем. 3 [18 нед] Сем. 4 [18 нед]

Курс 3

Сем. 5 [15 нед] Сем. 6 [ нед]
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роль

Код Наименование Компетенции

К.М.Комплексные модули

+ К.М.01 Модуль 1 К.М 111 11 11 11 24 24 864 864 270 486 108 24 72 198 486 108 ОК-1; ОК-2; ОК-3; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.01.01
Методологические основы экономических
исследований

Б1.Б 1 3 3 36 108 108 36 18 54 3 18 18 18 54 25 Экономики и менеджмента ОК-1; ОПК-3

+ К.М.01.02
Этика и психология в профессиональной
деятельности

Б1.Б 1 1 3 3 36 108 108 36 72 3 18 18 72 36 Психологии ОК-2; ОПК-2

+ К.М.01.03 Актуальные проблемы современной экономики Б1.Б 1 3 3 36 108 108 54 54 3 18 36 54 17 Коммерции и сервиса ОК-3; ОПК-3

+ К.М.01.04
Теория эффективного лидерства и командный
менеджмент

Б1.Б 1 1 4 4 36 144 144 54 63 27 4 18 36 63 27 17 Коммерции и сервиса ОК-3; ОПК-2; ОПК-3

+ К.М.01.05(Н) Производственная практика. НИР 1 Б2.В 1 6 6 36 216 216 216 6 216 17 Коммерции и сервиса ОК-1; ОК-2; ОК-3; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.01.06(К) НТС (Зачеты с оценкой по модулю "Модуль 1") Б1.Б 1 2 2 36 72 72 36 36 2 36 36 17 Коммерции и сервиса ОК-1; ОК-2; ОК-3; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3

+ К.М.01.07  Деловой иностранный  язык Б1.Б 1 3 3 36 108 108 54 27 27 3 54 27 27 4 Иностранных языков ОК-3; ОПК-1

+ К.М.02
Модуль 2 "Модели и инструменты
управления развития бизнесом"

К.М 223 2223 33 2 38 38 1368 1368 252 1008 108 24 36 90 684 54 14 36 90 324 54 ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.02.01   Корпоративное и стратегическое управление Б1.В 2 3 3 36 108 108 54 27 27 3 18 36 27 27 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2

+ К.М.02.02
Управление устойчивым развитием бизнеса
(организации)

Б1.В 2 2 3 3 36 108 108 54 27 27 3 18 36 27 27 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-4

+ К.М.02.03
Партнерство и социальная ответственность как
инструменты устойчивого развития  бизнеса

Б1.В 3 4 4 36 144 144 54 90 4 18 36 90 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-4; ПК-5

+ К.М.02.04(Н) Производственная практика. НИР 2 Б2.В 23 15 15 36 540 540 540 13 468 2 72 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.02.05(У)
Учебная практика. Практика по получению
первичных профессиональных  умений и навыков

Б2.В 2 3 3 36 108 108 108 3 108 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-4; ПК-5

+ К.М.02.06(К) НТС (Зачеты с оценкой по модулю "Модуль 2") Б1.В 2 3 4 4 36 144 144 36 108 2 18 54 2 18 54 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.02.ДВ.01 Дисциплины  по выбору по модулю 2 Б1.В 3 6 6 216 216 54 108 54 6 18 36 108 54 ПК-3; ПК-4

+ К.М.02.ДВ.01.01
Портфельный менеджмент: анализ продаж и
диагностика товарного портфеля

Б1.В 3 6 6 36 216 216 54 108 54 6 18 36 108 54 17 Коммерции и сервиса ПК-3; ПК-4

- К.М.02.ДВ.01.02
Портфельный менеджмент: виды и анализ
инвестиционного портфеля организации

Б1.В 3 6 6 36 216 216 54 108 54 6 18 36 108 54 17 Коммерции и сервиса ПК-3; ПК-4

+ К.М.03
Модуль 3 " Продвижение организации и ее
продукции на рынке"

К.М 3344 344 34 34 1224 1224 198 891 135 10 36 90 180 54 24 18 54 711 81 ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.03.01
Управление устойчивой
конкурентноспособностью

Б1.В 3 4 4 36 144 144 54 63 27 4 18 36 63 27 17 Коммерции и сервиса ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.03.02 Современные технологии маркетинга Б1.В 3 4 4 36 144 144 54 63 27 4 18 36 63 27 17 Коммерции и сервиса ПК-2; ПК-4; ПК-5

+ К.М.03.03(Н) Производственная практика. НИР 3 Б2.В 4 13 13 36 468 468 468 13 468 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.03.04(П)

Производственная практика. Практика по
получению профессиональных умений и опыта
профессиональной деятельности (в том числе
технологическая практика, педагогическая
практика)

Б2.В 4 3 3 36 108 108 108 3 108 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.03.05(К) НТС (Экзамены по модулю "Модуль 3") Б1.В 4 3 4 4 36 144 144 36 81 27 2 18 54 2 18 27 27 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.03.ДВ.01 Дисциплины по выбору по модулю 3 Б1.В 4 6 6 216 216 54 108 54 6 18 36 108 54 ПК-1; ПК-2; ПК-4

+ К.М.03.ДВ.01.01
Корпоративные коммуникации и управление
корпоративным брендом

Б1.В 4 6 6 36 216 216 54 108 54 6 18 36 108 54 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-4

- К.М.03.ДВ.01.02 Формирование корпоративной идентичности Б1.В 4 6 6 36 216 216 54 108 54 6 18 36 108 54 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-4

+ К.М.04 Модуль 4 К.М 55 5 24 24 864 864 45 819 24 45 819 ОК-1; ОК-2; ОК-3; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.04.01(Н) Производственная практика. НИР 4 Б2.В 5 10 10 36 360 360 360 10 360 17 Коммерции и сервиса ОК-1; ОК-2; ОК-3; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.04.02(Пд)
Производственная практика. Преддипломная
практика

Б2.В 5 3 3 36 108 108 108 3 108 17 Коммерции и сервиса ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.04.03(Д)

Защита выпускной квалификационной работы,
включая подготовку к защите и процедуру
защиты

Б3.Б 9 9 36 324 324 324 9 324 17 Коммерции и сервиса ОК-1; ОК-2; ОК-3; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

+ К.М.04.04(К) НТС (Зачеты с оценкой по модулю "Модуль 4") Б1.В 5 2 2 36 72 72 45 27 2 45 27 17 Коммерции и сервиса ОК-1; ОК-2; ОК-3; ОПК-1; ОПК-2; ОПК-3; ПК-1; ПК-2; ПК-3; ПК-4; ПК-5

120 120 4320 4320 765 3204 351 24 72 198 486 108 24 36 90 684 54 24 72 180 504 108 24 18 54 711 81 24 45 819

120 120 4320 4320 765 3204 351 24 72 198 486 108 24 36 90 684 54 24 72 180 504 108 24 18 54 711 81 24 45 819

ФТД.Факультативы

+ ФТД..01 Социальная адаптация ФТД. 1 2 2 36 72 72 36 36 2 18 18 36 36 Психологии ОК-3

+ ФТД..02 Деловой иностранный язык (базовый уровень) ФТД. 1 3 3 36 108 108 54 54 3 54 54 25 Экономики и менеджмента ОК-3; ОПК-1

5 5 180 180 90 90 5 18 72 90

5 5 180 180 90 90 5 18 72 90
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